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7.1 Biirgerliche Oberschicht: Einleitung

Knapp 7 % der Schweizer Haushalte zahlen zur Burgerlichen Oberschicht. Zu ihr zéhlen vor allem
Familien sowie altere Singles und Paare. Die Burgerliche Oberschicht weist einen traditionellen
Lebensstil auf. Sie zeichnet sich ferner durch ein hohes Markenbewusstsein im Bereich des
Alltagskonsums, ein luxusorientiertes und prestigetrachtiges Freizeitverhalten und eine grossraumige
Alltags— und Freizeitmobilitat aus.

Die Biirgerliche Oberschicht wohnt mehrheitlich in den reichen Agglomerationsgemeinden der grésseren
Stadte in Villen und grossziligigen Einfamilienhausern mit viel Umschwung. Die Mikrolage ist oftmals
gekennzeichnet durch gute Aussicht und Besonnung falls méglich mit Seeanstoss. Wichtige
Standortfaktoren sind Ruhe, Aussicht, geschiitzte Privatsphare, aber auch ein tiefer Steuerfuss und ein
gehobenes Image der Wohngemeinde. Fir die birgerliche Oberschicht sind Eigentum und materielle
Werte wichtig. Sie hat eine entsprechend hohe Wohneigentumsneigung.

7.2 Biirgerliche Oberschicht: Beispiele dreier fiktiver Haushalte

Die nachfolgenden Beispieltexte sollen einen schnellen Zugang zu den beschriebenen
Nachfragersegmenten ermdglichen. Sie sind stark Uberzeichnet, klischeehaft und basieren nicht auf
einer wissenschaftlichen Grundlage.

Ehepaar von Gunten, Alteres Paar

Hans von Gunten ist Unternehmer. Er leitet seine eigene Firma, welche er vom Vater iGbernommen hat
und durch wirtschaftlich schwierige Zeiten gebracht hat. Zurzeit geht es der Firma sehr gut. Das
Wohnhaus, welches er mit seiner Frau Hedwig auch nach dem Auszug der Kinder bewohnt, dient auch
stark zu Reprasentationszwecken. Ebenfalls ist dies mit dem Motorboot auf dem nahegelegenen See
der Fall. Hans ware schon im Pensionsalter. Er arbeitet jedoch aus Gewohnheit weiter, obwohl sein
Sohn eigentlich bereit wére fiir die Ubernahme der Firma. Seine Frau arbeitet, weil sie es sich leisten
koénnen, nicht. Jedoch engagiert sie sich in einem caritativen Verein.

Familie Siegentaler, Familie mit Kindern

Urs Siegenthaler ist Apotheker im Kleinzentrum. Er lebt in einem schénen freistehenden Haus am
Siidhang des Dorfes, welches auch ein Schwimmbad im Garten hat. Seine Frau Tina arbeitet ebenfalls
in der Apotheke. Sie tut dies Teilzeit und engagiert sich nebenbei noch in der Schulpflege. Urs
Siegentaler ist eine angesehene Person im Dorf und er ist im Rotaryklub. Er spielt mit dem Gedanken fur
den Gemeinderat zu kandidieren. Seine 3 Kinder gehen noch zur Schule.

Ehepaar Rechsteiner, Alteres Paar

Klaus Rechsteiner lebt mit seiner Frau Beatrice in einer eleganten reprasentativen Eigentumswohnung in
einer reichen Vorortsgemeinde mit Seesicht. Er ist Rechtsanwalt und fiihrt mit zwei Partnern eine eigene
Kanzlei. Er arbeitet sehr viel. Sie flhrt ihre eigene Galerie. Trotz kurzer Arbeitswege fahren sie stets mit
dem Auto zur Arbeit. Sie sind kinderlos und leben eher zurlickgezogen. Sie sind kulturell sehr
interessiert. Unter anderem besitzen sie ein Premieren-Abo flr die Oper der Stadt. Ferien verbringen sie
meist in ihrer Zweitwohnung in Gstaad.

Quelle: Fahrlander Partner & sotomo.



7.3 Wer ist die Biirgerliche Oberschicht?

Charakteristikum Typische Auspragung
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Charakteristikum Typische Auspragung

Nationalitat*
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7.4 Biirgerliche Oberschicht: Verteilung und Entwicklung

Differenz der Anteile der Gemeinde zu den schweizweiten Anteilen (2023)

Quellen: BFS, BFS Geostat / swisstopo, Fahrlander Partner & sotomo.
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7.5 Wie lebt die Biirgerliche Oberschicht?

Charakteristikum

Typische Auspragung
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Charakteristikum Typische Auspragung
Wohnform Wohneigentumsquote 68%
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Charakteristikum

Typische Auspragung

Wohnflache pro
Aquivalenzperson
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7.6 Biirgerliche Oberschicht: Wohnumfeld

Der Prozess der Wohnungssuche ist durch Praferenzen und Restriktionen gepragt, die auf die

Nachfrager einwirken. Dabei spielen bei den Nachfragersegementen aus den sozial hdheren Schichten

die Praferenzen eine grossere Rolle und bei den sozial tieferen Schichten die Restriktionen. Die
folgenden Angaben beziehen sich auf das Endergebnis der dabei spielenden Prozesse.
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